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La flexibilidad laboral permitié
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nidades de negocio”, generando
el 27% de las empresas cataloga-
das como Gacela por el Ardan
(firmas que experimentan un
crecimiento superior al 25%
anual durante un trienio).

El estudio, como en anos an-
teriores, pone de manifiesto €l
peso econémico que las comar-
cas deVigo y A Corufia tienen en
el conjunto de la economia ga-
llega. De hecho, las dos areas ge-
neran el 60,51% del VAB y el
52,31% del empleo. Desde 2007,
la comarca viguesa ha ido per-
diendo peso econdmico frente a
la corunesa, sostenida por el gi-
gante textil de Arteixo (Inditex)
y el sector servicios. En 2011, las
empresas de la comarca coruiie-
sa representaban el 42,08% del
VAB y el 32,55% de los ingresos
de la comunidad gallega, frente
al 18,43% y el 24,37%, respectiva-
mente, del area de influencia de
Vigo, lastrada por la crisis del na-
val y un ciclo bajo de actividad
de la automocion.

El motor
Por primera vez, el informe Ar-
dén incluye en esta edicién un
informe exhaustivo sobre uno
de los principales pilares de la
economia gallega, la automo-
cién, que este afio ha empezado
a repuntar gracias a los nuevos
lanzamientos del centro de Vigo
de PSA Peugeot Citroén. Este
analisis, elaborado por los profe-
sores de la Universidad de Vigo
_ Jests FLampon y Santiago Lago,
muestra que el sector ha sido ca-

paz de mantener sus niveles de
rentabilidad en los peores anos
de la crisis gracias a las medidas
de flexibilidad laboral, competi-
tividad y ahorro de costes adop-
tadas por las empresas.

El estudio observa que el pa-
nel de proveedores de PSA Peu-
geot Citroén ha sufrido pocas va-
riaciones de actividad durante
2011,lo que evidencia una diver-
sificacién de clientes que los ha-

" ce menos dependientes de la

marcha de la factorfa viguesa.
Lampén explicé que al ser PSA
una multinacional con sede en
el extranjero (las decisiones no
se toman en Vigo) es necesario
que la planta de Balaidos man-
tenga unos niveles de competiti-
vidad lo mas elevados posible
para asegurarse el recambio de
los actuales modelos el produc-
cién o la captacién de nuevos

proyectos, como ocurrio con los
nuevos sedanes Citroén CElysée
y Peugeot 301.

Lamp6n asegur6 que la inter-
nacionalizacién es méas que
nunca “prioritaria” para las em-
presas de componentes galle-
gas, y citd como paises suscepti-
bles de implantarse Turquia, Bra-
sil y México,donde el sector esta
creciendo al amparo de grandes
multinacionales. Este profesor
también afirmé que la industria
de componentes debe centrarse
en la generacion de valor anadi-
do, priorizando el desarrollo de
productos de cariz tecnolégico
frente a aquellos que solo re-
quieren mano de obra barata.
“Hemos sido testigos de desloca-
lizaciones recientes de activida-
des intensivas en mano de obra
barata. Hay que priorizar los as-
pectos tecnolégicos”, razond.

Vigo, a la cabeza en Galicia en
empresas de alta productividad

La comarca de Vigo, grave-
mente afectada por la crisis de
la industria y la construccion,
logré pese a todo retener en
2011 su hegemonia empresa-
rial en el conjunto de Galicia.
El area olivica es lider en na-
mero de sociedades (con 3.340
en la muestra recogida por el
informe Ardan 2013) y en em-

" presas Gacela (con una tasa de

crecimiento superior al 25%
durante tres afos y unos ingre-
sos por encima de los 300.000

euros) y de Alta Productividad
(aquellas en las que el valor
anadido bruto por trabajador
supera el 75% del sector en el
que opera durante tres anos
continuados y dicho valor cre-
ce al menos un 10%).La comar-
ca cuenta con 51 firmas Gacela
y 35 de Alta Productividad.La
fabricacion de coches repre-
senta el 19% del valor anadido
bruto, seguida por la industria
de componentes y los mayoris-
tas de pescados y mariscos.

busca expandir su marca Star Center

M. BARRAL = A Coruiia

Las tiendas que tenia la fir-
ma gala de electrodomésticos
Darty en Galicia eran rentables.
Es lo que sostuvo desde el prin-
cipio el personal de la compa-
fnia francesa —desde que se co-
noci6 su intencién de salir del
mercado espafiol-y lo que rati-
fica ahora el Grupo Cenor. La
compania gallega anunci6 ayer
que ha asumido ya la gestion
de dos de los establecimientos
que Darty tenfa en la comuni-
dad —el de Pontevedra (de la
plaza de Galicia) y uno de los
deVigo (de la calle Camelias)-,
a los que se suma otro ubicado
en Ponferrada. Ademas negocia
la adquisicion de otros tantos
repartidos por el territorio galle-
go.De hecho, estaba casi cerra-
da la compra de un cuarto lo-
cal, el que Darty tenia en el
Centro Comercial Los Rosales
de A Coruna, operacién que se
torcid en el dltimo momento.

La empresa gallega de elec-
trodomésticos —que cuenta
con més de 170 puntos de ven-
ta en toda la zona norte de Es-

pafiay més de 500 empleados—
pretende, con estas operacio-
nes, expandir su marca Star
Center, que pasara a gestionar
“a través de uno de sus accio-
nistas mayoritarios los princi-
pales locales del Grupo Darty
en su zona de influencia”. Se-
gun informé ayer la ‘propia
compaiiia, la apertura de las
tres tiendas se producira “en fe-
chas muy préoximas”-a princi-
pios de julio— y su objetivo es
ocupar ‘el hueco de mercado
que ha dejado el reciente cie-
rre del Grupo Darty”.

El proyecto empresarial de
crecimiento de la red de Star
Center estara pilotado por la
firma Electrodomésticos Do-
minguez SL, integrada en Ce-
noy, que busca incorporar ade-
maés a buena parte de los traba-
jadores que los establecimien-
tos de la empresa francesa te-
nian antes de su cierre. Con la
integracion de esas tres tiendas
la compaiiia prevé incorporar
a unos 50 trabajadores, cifra
que puede aumentar si las ne-
gociaciones prosperan y hay
nuevas aperturas.

Directivos de Artai amplian su
participacion en la correduria
viguesa tras la salida de NCG

La aseguradora presidida por Jaime Borras
celebra este afio su vigésimo aniversario
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El equipo directivo de la vi-
guesa Artai, una de las mayores
corredurias de seguros indepen-
dientes de Espafia, ha formaliza-
do la compra del paquete accio-
narial de NCG Banco en la com-
pafia. Jaime Borras, presidente
de Artai,asegura afrontar con ilu-
sién esta nueva etapa: “Este ano
cumplimos 20 afios y esta noti-
cia pone en valor la excelente
sintonia del equipo directivo que
nos ha llevado a una posicion de
liderazgo en Espana y que espe-
ramos trasladar a los mercados
en los que estamos presentes”.

Artai es uno de los mayores
brokers independientes de segu-
ros en Espafia y cuenta con ofici-

nas propias en Marruecos,Argen-
tina, Uruguay y Paraguay La ope-
racién llega tras la decision de
Artai de adquirir las acciones de
NCG.“Para el equipo directivo es
una oportunidad ya que estamos
seguros de la solidez y las posibi-
lidades reales de crecimiento de
Artai, asi como de su capacidad
de generar recursos. Esta accion
nos permite abordar con mas
agilidad los nuevos desarrollos
estratégicos de la empresa”, ex-
plica Joaquin Huergo, consejero
delegado de la compaiiia.

Artai creci6 un 5% el afio pa-
sado, afianzando su posiciona-
miento como correduria de se-
guros lider para sectores como el
maritimo, seguros de flotas y ad-
ministraciones piblicas.
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